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受明天集团企业发展战略委员会对外投资部总经理付辕先生
委托，我对中国投资市场的现状，国家的政策、各投资产品的
了解、各平台的技术对接、各产品平台的用户信息的传递、资
金流动的过程、交易流程的衔接情况，以及双方的互补性合作
进行战略研究与战略论证工作。

 我与付辕先生及其部门同仁先后进行了六次沟通，而后结
合明天集团现有贸易资源对现有经营管理规律和市场交易现状、
资源能力特点、信息交互、客户共享、金融匹配、帐户管理、
账务管理、电子交易、资金结算等进行分析研究与论证，从而
形成《金融资源统一业务融通平台的操作方案》。

郭冠军　　　　　　　　                              　时间：
2014年5月

金融资源统一业务创新融通平台

背景篇



金融资源统一业务创新融通平台

创
新
的
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        明天集团经过十年的发展与积累，
至今旗下已经控股参股了多家保险、
银行、投资公司。为公司成为全金融
产业链企业打下坚实的基础。但是由
于各控参股金融公司之间的股权关系，
目前仍无法更好给用户提供统一整体
的金融业务服务，明天集团要建立真
正自己的快速、整体、紧密的投资理
财服务，还需要建立一个综合服务平
台。
       该平台可以吸纳各金融公司的优
质客户，为用户提供更加优质的一体
化的金融服务。同时，平台也可以融
合各个金融公司的业务特点叠加信用
结合最新的互联网金融产品创新生成
更为优质的业务产品模式。

明天控股有限公司

背景篇保密
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创新模式

投资需求市场巨大，但是由于投资市场的产
品少，投资渠道单一，投资市场不规范不透
明不公正，造成投资需求市场很难激活。
    投资者入驻后，将获得全方位的投资市
场渠道接入，平台通过担保认证提供安全、
规范、透明的投资产品；为用户提供全金融
产品的直销与金融配套服务。为优质金融产
品服务提供商提供更为贴切的市场推广服务
和接入服务。

（二 ）创新模式1

     创新融通平台的宗旨是通过创立一个连接投资者、融资
者、金融产品服务提供者、金融配套服务机构的平台，打造
一个中国独创的金融市场交易所，提高中国金融市场融通能
力，为激活更大的投资需求市场，提高投资市场健康的成长
能力，强大其发展能力，促进科技与资本有机结合，加快金
融创新成果产业化，贡献投资市场规范发展，实现社会和经
济进步和谐。

我们的理念：

保密
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    作为一个大型的、综合性
创新融通平台，国际国内尚无
先例。如何在总结国际国内投
资市场的成功经验与失败教训
的基础上，开创独特模式，形
成特殊的竞争力，并构造独特
的商业模式，是本项目平台成
功之关键。

（二 ）创新模式2

我们的创新模式：

为入驻投资方、融资方、金融服务
提供方搭建了一条集资金流、信息
流快速融通转换的“高速公路”；

为入驻投资者提供所需安全、规范、
透明全方位的快速金融产品服务
对接平台；

为进取型投资者提供资金的放大服务。

通过审核担保机制，为金融产品
服务提供商树立信誉、品牌、信
用支持以及庞大的市场用户。

为金融服务提供商相互间业务合
作提供更强有力的业务创新平台；

建立全金融配套企业对接，随时
找寻配套企业及服务。

保密
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（三）理论基础1

创新的理论基础包括五部分：由郭冠军主讲

第一部分：依托的主要核心理论：信息消费理论及方案

第二部分：所涉及的法务方案（略）

第三部分：所涉及的财务方案（略）

第四部分：所涉及的商务方案（略）

第五部分：所涉及的技术方案（略）

保密
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（三）理论基础2

我们依托的主要核心理论：信息消费理论及方案

    本方案所用到的信息消费理论中关于信用体系的建立以及信贷风险
闭合的部分。（由原清华大学经济管理学院公有资产研究中心信息消费团队描述）

 以该理论为基础解决了：
中国联通CDMA营销与融资问题；
中国南方航空融资问题；
民生银行广州分行中小企业信贷风险闭合；
哈尔滨融信集团融资问题；
内蒙古政府信息化工作办公室业务中心转移问题，后成立中网福通是内蒙古地区
第一家拥有第三方支付牌照的支付公司；
乌海消费信息平台的业务增长问题；
。。。。。。。。。
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（四）产品表现1

       金融资源统一业务创新融通平台以创新理论为核心，创新
模式为基础，建设了一个多方共赢的金融市场模型。它通过平
台审核对接的一个个正规、透明、安全的金融服务产品来实现
这种创新模式。它一端连接着广大的投资者，一端连接者融资
者，一端连接金融服务产品提供者，一段连接者金融配套服务
机构，通过自身以及配套的风险控制体系、服务体系和信用体
系，全面提升各方的运转速度，大大降低各方运营风险，加速
资源的流通。

          其产品表现形式为：带保险回购的P2P模块产品、配资
模块、金融产品直销模块、金融服务提供商合作产品创新模块、
金融配套服务模块、第三方支付模块、业务推广模块、电子货
币银行模块等。
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（四）产品表现2

产品名称 产品提供功能 该功能给客户的价值

投资渠道归集 为客户提供安全规范
透明的金融产品

在纷繁复杂的投资市场，投资产品与操作公司参
差不齐，给投资者带来巨大的风险。本投资渠道
的归集是运用专业的机构判断为客户提供更多更
规范更安全的金融产品供投资者投资。

投资帐本服务 投资的记录与统计 为投资者建立的完善的投资电子账本，可以将投
资者通过平台投向各个金融产品的投资过程记录
下来。

投资配资服务 为投资者提供资金放
大

为进取型投资者提供资金放大功能，提供资金杠
杆。

投资回购服务 对于在本平台投资的
产品，本平台提供回
购

对于资金压力大需要快速变现的投资者提供通道。

培训 对于某投资产品的全方位的学习与交流投资培训服务

为投资者提供分析预
测

专业团队对专业品种的研究和分析，为普通投资
者提供投资参考。

投资智库功能

将投资款转为消费款 提供消费平台接口，投资者可以将投资款迅速转
为消费款项。

第三方支付功能

保密
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（四）产品表现3

产品名称 产品提供功能 该功能给客户的价值

融资产品推广 为金融产品服务提供
商提供产品推广

为金融产品服务提供商提供庞大的市场，为其
提供业务通道、品牌效应。

为金融产品服务提供商资源整合提供市场平台。

为金融市场提供规范的市场服务。

为金融产品服务提供商提供法律、财务、人才、
物业、信用叠加等相关配套行业服务。

为个人、企业、银行、各金融机构提供大数据
分析报告，让各个主体有的放矢的提高优化投
融行为和服务。

创新产品合作 为众多金融产品服务
提供商提供产品信用
叠加产品功能整合的
通道，形成新的创新
金融产品

金融配套服务 提供产品周边服务

大数据分析报告

保密
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（五）客户经营1

投资型客户 此类客户主要诉求：

具有投资意愿的个人、机
构、单位。

1、投资渠道安全、透明、规范；
2、提供更为优质的服务
3、更好的投资回报
4、更好的资金杠杆作用等；

融资性客户 此类客户的主要诉求：

融资客户可以是个人、机
构、单位

1、融资速度快；
2、融资成本低；
3、手续简单；
4、融资信用可积累；

   前期的客户来源主要来自于合作的保险公司、银行、投资机构。通过合作单位
的推广可以迅速积累大量客户。另外通过平台可以城市社区子网店，快速整理搜集
吸纳客户资源，建立影响力。
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（五）客户经营2

金融产品提供型客户 此类客户主要诉求：

证券公司、期货公司、基
金公司、电子盘、股权融
资公司、外汇、黄金、P2P、
创新金融等

1、客户市场；
2、信用叠加；
3、品牌效应；
4、新产品研发；

金融配套服务客户 此类企业特点：资本与战略上需求较大。

律师事务所、律师、评估
单位、财务公司、人力资
源公司。。。。。。

1、客户市场；
2、规模化效应；
3、品牌效应等

金融资源统一业务创新融通平台以创新理论为核心，创新模式为基础，建设了一
个多方共赢的金融市场模型。它通过平台审核对接的一个个正规、透明、安全的
金融服务产品来实现这种创新模式。它一端连接着广大的投资者，一端连接者融
资者，一端连接金融服务产品提供者，一段连接者金融配套服务机构，通过自身
以及配套的风险控制体系、服务体系和信用体系，全面提升各方的运转速度，大
大降低各方运营风险，加速资源的流通。
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（六）模式总结1

金融资源统一业务创新融通平台是一个综合性服务于整个金融产业所有主体的服务机构。

它能够为所有的市场参与主体提供有价值的服务，从而形成更加强大的市场共生体。

投资者在平台享受到安全、规范、透明、低风险的投资渠道，融资者在平台的信用叠加
可以高效的获得融资服务；金融产品提供企业可以快速得到业务拓展、品牌推广、信用
叠加、风控链条延伸，更好的配套服务；配套服务企业可以得到规模化市场。

平台所形成的大数据，可以提供一个个的数据产品报告，对于个人、银行、企业、各金
融产品提供企业、政府都是非常有价值的产品。

最关键的通过电子货币和投资前置，从而将投资者的信息隔离，所有的操作
都在本平台完成，对于金融产品服务提供企业只看到一个投资主体和操作主
体就是平台本身。客户的信息永固在本平台。

平台是单向透明的。

         模式的创新必将带动整个社会产业的革新，我们相信其价值远远
高于其在这里的展现。
                                                                              --献给伟大企业家
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